CISION”

ID: 53405285

11-04-2014

Ambito: Informag&o Geral

PEDRO REBELO DE SOUSA SRS ADVOGADOS

‘E preciso respeitar

a cultura empresarial @\

angolana’
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A SRS Advogados, a Roland Berger ea AngoPartners
VAo organizar um semindrio sobre parcerias entre
Angola e Portugal. Pedro Rebelo de Sousa prevé
aprofundamento das relagdes empresariais.

Nos Gltimos meses muito se tem dito
sobre a parceria estratégica entre
Angola e Portugal. Como avalia as
relagdes entre os dois paises?

Convem nao confundir as ques-
toes politicas com as relages co-
merciais entre empresarios ango-
lanos e portugueses. Nesse plano
é notério que Angola e Portugal
sdo paises reciprocamente impor-
tantes. Os dados das exportagdes
e de investimento directo em am-
bos o0s paises sdo inequivocos. Os
empresarios sempre souberam
encontrar pontes de complemen-
taridade, realidade que tem ten-
déncia para ser aprofundada.

0 que pode ser feito para melhorar
o relacionamento bilateral?
Portugal e Angola ja tomaram ini-
ciativas para melhorar as condi-
¢oes de acesso aos respectivos
mercados. Ao nivel dos vistos tem
havido melhorias significativas e
€ desejavel que se continue a agi-
lizar o processo de emissdo, sem
se perder o rigor. Seria também
importante uma convencdo para
evitar a dupla tributagao entre os
dois paises. E a abertura de cer-
tos dominios de actividade com
reconhecimento profissional re-
ciproco, através de Ordens, é um
tema a resolver com urgéncia.

Em que areas ha mais potencial
para parcerias locals?

Néao devemos excluir nenhum
sector ou actividade. Alias, ha
parcerias entre empresarios an-
golanos e portugueses em todas
as areas de negocio. Ha, no en-
tanto, empresas que podem fa-
zer a diferenca, designadamen-
te se transferirem para Angola
o0 seu know-how e conhecimen-
to cientifico, a inovagao e tecno-
logia, proporcionando a criagao
de méo-de-obra local especiali-
zada, incluindo a respectiva for-
magao profissional. As ac¢des
de formagdo sdo um campo com
potencial para uma colaboragao
reciproca.

Que cautelas deve haver para as
parcerias serem bem sucedidas?
Como em qualquer pais, & neces-
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sario conhecer o mercado local,
incluindo os habitos e costumes,
bem como o empresario com
quem se pretende estabelecer
uma parceria. E igualmente im-
portante conhecer as leis locais,

¢

qualquer pais,
é necessario
conhecer o
mercado local
angolano
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‘Fivais da PT estudam quetxa confunta.
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tendo em conta as especificidades
de cada sector, especialmente se
se tratar de uma area regulada.
Sobretudo, € preciso respeitar a
cultura empresarial angolana,

Em Portugal, que parcerias podem
beneficiar investidores angolanos?
Os investidores que tenham um
perfil maioritariamente financei-
ro poderao estabelecer parcerias
com empresas portuguesas que
desejam internacionalizar-se,
mas tém dificuldades de finan-
ciamento. Ha também a possibi-
lidade de empresarios portugue-
ses e angolanos terem participa-
¢oes cruzadas em Angola e
Portugal. O sector imobiliario
podera igualmente ser muito
atractivo, j4 que o mercado por-
tugués esta em baixa e tem mui-
tas oportunidades.



