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Pratica
restritiva
comercial

Goncalo Anastécio
= assa esta semana um

) ano que entrou em vigor
‘ o Decreto-Lei 166/2013,
[ relativo as praticas indi-
viduais restritivas do comércio,
ditas PIRC, que substituiu o ve-
tusto Decreto-Lei 370/93, cuja
desadequagio 2 extraordiniria
evolugio e sofisticagio do funci-
onamento da grande distribuigiio
era evidente.

O normativo PIRC passou a dis-
ponibilizar respostas mais efeti-
vas a ilicitos como vendas com
prejuizo, recusa de venda, ou pra-
ticas negociais abusivas, tendo
a alteragio mais relevante con-
sistido no aumento das coimas
(méximo de €2,5 milhdes para
grandes empresas), passando a
moldura sancionatéria a dispor
de capacidade dissuasora.

Passado um ano, constata-se
que a entrada em vigor do diplo-
ma, e respetiva fiscalizagio pela
ASAE, tem contribuido para a
dissuasao de préticas abusivas e
para um melhor funcionamento
do mercado. Por outro lado, ¢
manifesto que ndo se verificou
nenhum dos problemas que va-
ticinaram os opositores as novas
regras. A principal critica eraque
iram diminuir drasticamente as
promogdes, assim prejudicando

- aumentoo
dc pregos. FOTEIT\, CO\'\EUI’I’“& z
empiricamente observado por
todos, a pritica das promogdes
aumentou claramente.

As autoridades cumpriram
bem a sua missfio, seja 0 Governo
ou a ASAE, cuja prestagio nes-
te primeiro ano de aplicagio foi
extremamente adequada. Num
primeiro momento apostou-se
na pedagogia das novas regras
(incluindo a publicagio de 43
FAQ); e, gradualmente, tem sido
intensificado o seu cumprimen-
to, contribuindo para a dissuasio
de comportamentos abusivos e
para o bom funcionamento do
mercado.

E certo que o diploma ficou
muito aquém das necessidades
no que concerne a priticas abu-
sivas e boas praticas comerciais,
e nao foi dada resposta a temas
fundamentais como a discrimi-
nagdo entre marcas de produtor
e marcas de distribuidor e aos
chamados copy-cats; mas tal su-
cedeu para dar oportunidade a
solugdes de autorregulagiio, pre-
vendo-as expressamente.

H4, portanto, um caminho a
percorrer face as necessidades
do sector da distribui¢io moder-
na e ao benchmark da evolugao
legislativa recente dos nossos
parceiros europeus — com des-
taque para Reino Unido (vg. cria-
¢ao do “Adjudicator”), Espanha,
Franga, Itdlia, etc. H4 necessida-
de de alargamento do espectro
de solugdes, e questdes a corrigir
em sede logistica, mas o balango
positivo da aplicagio do diploma
néo justifica precipitagdes. O De-
creto-Lei 166/2013 prevé um me-
canismo de avaliagio ao cabo de
dois anos, o que confere o tempo
adequado para o sector alcangar
solugdes de autorregulagio.

Vamos ver se os agentes do sis-
tema, reunidos na plataforma
“PARCA”", conseguirio estar
altura do desafio e aproximar
do que tem sido aprovado pela
Europa em termos de solugdes
para o sector da distribuicio. Se
tal nio for possivel, restard a via
legislativa,
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